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EDITORIAL

En esta oportunidad se socializa el VVol. 2 No. 1 Enero-Abril 2019, de la revista. Con este
propésito se divulga la produccion cientifica desarrollada por investigadores en el area. A
tal efecto se enumeran los trabajos contenidos en este nimero:

El primer articulo denominado “Gerencia financiera como factor de rentabilidad en
organizaciones empresariales”, escrito por Norberto Mejia, tiene como proposito general
analizar la gerencia financiera como factor de rentabilidad en organizaciones empresariales,
al determinar los mecanismos de inversion, describir las fuentes de financiamiento, fijar las
politicas de dividendos, establecer los niveles de utilidad y describir los indices de
rentabilidad de ellas, basandose en diversos autores.

De inmediato, encontramos a Harlem Sirlein Beltran Moreno, quien desarrolla el articulo
“Talento genial. Una herramienta para generar emprendimiento empresarial”. En este
trabajo el autor asegura que los efectos de la globalizacion y la internacionalizacion hacen
aparecer continuamente, nuevos escenarios que marcan la oferta y la demanda referida a la
incorporacion constante de actores o perfiles de trabajo; los cuales permiten el
aprovechamiento de las vias de negocios que sugieren las condiciones de los mercados
emergentes. De esta manera, los individuos se encuentran ante un entorno empresarial
globalizado, en constante evaluacién; cuya realidad obliga a incorporar elementos como el
talento genial, para readaptar los procesos en la busqueda de dar respuestas a las
necesidades, en este convulsionado mundo competitivo.

Seguidamente, se expone el articulo “La ética de los empleadores en la prevencion de
accidentes y enfermedades ocupacionales en Venezuela”, escrito por Cristina Seijo y
Alejandra Bustamante. El objetivo general del estudio estuvo orientado en analizar la ética
de los empleadores en la prevencion de accidentes y enfermedades ocupacionales en
Venezuela. Para ello se desarroll6 una investigacion descriptiva, juridica y documental, con
un disefio no experimental, cuya poblacion estuvo conformada por el conjunto de fuentes
legales, juridicas, doctrinales y jurisprudenciales relacionadas con la tematica abordada.

El cuarto articulo denominado “Gestion del éxito organizacional a partir de la planificacion
financiera en empresas de servicios”, desarrollado por Elmars Andris Pelekais se enfoca en
analizar la gestion del éxito organizacional a partir de la planificacion financiera en
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empresas de servicios. Los hallazgos generados mostraron una vision completa de la
problemética abordada, al determinar que efectivamente la gestion del éxito en las
empresas de servicios es apalancada por la planificacion financiera, porque da soporte a
cada uno de los procesos desarrollados. Como reflexion final se vislumbra que a propdsito
de garantizar el éxito en la gestion de cualquier empresa, es necesario planificar acciones
que garanticen la administracién de los recursos destinados a asegurar una gestion eficaz,
asi como una toma de decisiones en el momento oportuno, por ello, la efectiva
funcionalidad de procesos administrativos debe estar soportada en la planificacion
financiera.

Finalmente, encontramos la resefia bibliogréfica generada por Francisco Bermudez, quien
desde su perspectiva realiza un andlisis a la obra escrita por Darwin Villamizar y Cira de
Pelekais, intitulada “Gestidn estratégica de unidades de negocios, desde un fundamento
prospectivo”, en la cual los autores explican como las industrias petroguimicas, han
presentado cambios significativos debido a los efectos de los mercados petroleros y
gasiferos, que representan bases soOlidas para el fortalecimiento y crecimiento de las
empresas de productos industriales, del plastico y fertilizantes, quienes confian en la gran
disponibilidad del gas de los distintos paises del Asia, Europa, Norte y Sur Ameérica. Por
ello, la importancia de las Unidades de Negocios Petroquimicos, en gestionar sus
estrategias como fundamentos prospectivos, a fin de obtener un diagnostico de su realidad,
para proyectar su cadena de valor mediante acciones conjuntas por los tres niveles
organizacionales, asi como una visién holistica que las lleve a varios futuros posibles, para
tomar la decision que las conduzca al logro de sus metas, al establecer estrategias
gestionadas con principios de abastecimiento de productos.
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